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LAVORO, RICERCA E OFFERTE

Le inserzioni pubblicate per la prima volta, sono riguadrate

Agenzia di rappr di ri-
ferimento in Campania con rile-
vante introduzione presso il
canale ingrosso/dettaglio ricerca
aziende qualificate da inserire tra
i propri mandati leader nel set-
tore. Per contatti e info:
fasar2010@gmail.com

Fervi Group seleziona 22 nuovi
profili, in particolare: 8 posizioni in
Area Vendita come key account
manager di canale, key account
manager direzionali e key account
manager estero; 6 persone in
Area Prodotto come product mar-
keting e tecnici commerciali e 4
profili da inserire in Area Pre &
After Sales. Si cercano, inoltre, 2
persone per potenziare Ammini-
strazi Fil e C lloe2

per la divisione Sistemi Informa-
tivi. Inviare la propria candidatura
a: people@fervi.com

REIT SPA, da oltre 50 anni distributore esclusivo di principali brands nel set-
tore degli utensili manuali, abrasivi, sistemi di fissaggio ece. (documentazione
disponibile su www.reit.it) ricerca un Agente plurimandatario inserito presso
le rivendite di ferramenta, utensileria, edilizia e colorifici per le province di
Milano e Pavia. Inviare C.V. a curriculumvitae@reit.it.

Vendo attivita di brico, ferramenta, edilizia, ecc. al centro di una delle mete turisti-
che principali italiane in Puglia. L'attivita & storica, ma il punto vendita & di nuovis-
sima costruzione, improntato sul modello self service dei centri commerciali,
minimizzando lo sforzo lavoro, riducendo il personale e massimizzando le vendite.
Possibilita di acquisto e gestione; volendo anche 'acquisto dell'intero immobile,
piano terra con 150 mg di punto vendita, 100 mq di magazzini (trasformabili in ne-
gozio o esposizione), 156 metri di vetrine esterne. Info: Ferramenta Di Lalla Peschici
- 0884864222 - daniedi@libero.it

LMA Antinfortunistica, azienda che tratta Dpi, scarpe e abbigliamento da lavoro per
il commercio all'ingrosso, ricerca agenti plurimandatari gia inseriti nel settore del-
I'edilizia, ferramenta, colorificio e giardinaggio per ampliamento del proprio orga-
nico. Eta preferibile: 30 - 50 anni. Regioni: Trentino, Veneto, Piemante, numero 2
agenti per regione. Se interessati inviare la propria candidatura a:
Ima.info.capelli@gmail.com

Per pubblicare un annuncio in questo spazio, e sufficiente inviare il testo via e-mail a:

ferrutensil@ferrutensil.com. L'inserzione, salvo indicazione contraria del richiedente,

verra ripetuta per tre numeri. |l servizio @ gratuito.
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Un supporto
per il carrozziere

FERVI propone un supporto telescopico che si usa soltanto quando
serve e che puo essere riposto in pochissimo spazio. Un aiuto prezioso
per il carrozziere, che pué utilizzarlo per interventi da seduto e in piedi,

grazie alla regolabiliti in altezza e lunghezza

A CURA DELLA REDAZIONE

li arredi, le attrezzature e
gli strumenti presenti in
carrozzeria possonog esse-
re pili 0 meno funzionali al
lavoro. Molto dipende dalla fase di
sviluppo e progettazione, che deve
tener conto delle reali necessita del
professionista.
Lo sanno molto bene in FERVI, azien-
da di Vignola che fa parte del FERVI
Group, da anni uno dei pit affermati

10 CARROZZIERE N.6 2023

specialisti nella fornitura di attrezzatu-
re professicnali per i professionisti del
mercato MRO e per gli hobbisti pil esi-
genti: il know-how del marchio emiliano
& stato tradotto in una nuova ampia
gamma di prodotti e referenze anche
per il mondo della carrozzeria.

Un supporto per ogni esigenza
Tra le novita, il Supporte Universale Te-
lescopico FERVI (art.S017), ideale per

eseguire diverse lavorazioni: dalla ripa-
razione alla preparazione per la verni-
ciatura della carrozzeria di veicoli diver-
si, dalle livree delle moto alle portiere
di auto e camion.

Prodotto con materiali di qualita che
gli conferiscono robustezza e resisten-
za nel tempo, il Supporto Telescopico
FERVI & stato realizzato pensando alla
versatilita ed all'adattabilita al servizio
del carrozziere. | tubi quadrati in accia-
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io che lo compongono possono soppor-
tare carichi con portata fino a 100 kg e
sono regolabili - in altezza e in lunghez-
za - tramite apposite manopole, sulle
quali l'operatore pud agire per trovare
la conformazione pil adatta al lavoro
da svolgere.

Entrando nello specifico, |'altezza dei
tubi estensibili copre un range da 840
a 1320 mm, consentendo di adattarsi
anche a supetfici sagomate o che pre-
sentano un dislivello fra le estremita.
Una soluzione particolarmente utile
per 'operatore, la cui attivita risulta
agevolata dalla possibilita di regolare
i tubi in base alla propria altezza e alle
proprie necessita, evitando cosi di as-

sumere posture scorrette durante le
operazioni di lavoro.

Un altro vantaggio di S017 & rappre-
sentato dalla lunghezza regolabile dei
tubi, che varia da 225 a 1380 mm e
consente di riporre 'attrezzo in spazi
ridotti, quando non viene utilizzato, gra-
zie all’estensibilita del traliccio a pan-
tografo o a fisarmonica. Questo rende
il Supporto Telescopico FERVI facile da
usare e in grado di adattarsi a qualsiasi
ambiente, anche a quelli pili stretti.

Le barre d'appoggio misurano 860 mm,
e sono ricoperte da un rivestimento in
gomma antigraffio per proteggere le su-
perfici delle componenti di carrozzeria
durante le fasi di lavorazione. La pra-

t._/\/:}.!
TECNOLOGIE E PRODOTTI P ; ’

ticita di utilizzo del Supporto Telesco-
pico FERVI risiede non solo nella sua
adattabilita all'ambiente di lavoro, ma
anche nella sua maneggevolezza garan-
tita da quattro ruote girevoli, di cui due
con freno che permette cosi di bloccare
il supporto e posizionarlo con stabilita
nel luogo desiderato.

Una soluzione versatile, sotto tutti
gliaspetti

Il Supporto Telescopico FERVI propo-
ne un perfetto equilibrio tra esigenze
di resistenza e agilita, senza perd tra-
lasciare I'estetica. Infatti, il Supporto
Universale Telescopico FERVI presenta
verniciature e finiture di colore azzurro
che ben si abbinano al nero del rive-
stimento in gomma antigraffio e con il
grigio dell'acciaio, rendendo estetica-
mente elegante e riconoscibile I'attrez-
zo. A questo contribuisce anche il logo
FERVI, ben riconoscibile, riportato sulla
parte inferiore del Supporto.

L'azienda di Vignola & sempre molto at-
tenta agli utilizzatori dei suoi prodotti,
rimando vicina ai propri clienti in tut-
te le fasi d'acquisto: per agevolarli al
massimo, come per altre referenze a
catalogo, anche il Supporto Telescopico
Universale viene fornito gia montato e
pronto all'uso.

Tutte le informazioni sulla gamma
FERVI sono consultabili sul sito:
www.fervi.com &

N.6 2023 10 CARROZZIERE
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Manutenzione
DA COMPETIZIONE

Per | professionisti ed appassionati della manutenzione delle due ruote, FERVI lancia in tiratlura
limitala una gamma di prodotli ispirata a quelll ulilizzati nel box del Team Aruba.il Racing -
Ducati. Prestazionl massime garantite, proprio come in Superbike e Supersport

a collaborasone fra FERVI ¢ Asubo.it Racing esce dalle piste di Su-

ed utensili: una seleeone

perhike con una Limied Edinon di amed
di prodoti che consente a professionisti ed amanti della manutenzio
e di effettuare interventi con performance clevate, sia in officina che

nel gurage di casy

Dal motersport, all'officina: ulensill campioni del monde
Una parinership che unisce Maffidabilith nellambi dell wiensileria
dell’azenda di Vignola, da anni punto di nferimento per il settore MRO

¢ per il fui-da-te, con I"esperienza rucing sviluppato nei box di garo gra

2ie alla sponsonzeazione del team Aruboit Racing-Ducati in Superbike ¢
SuperSport, L' Arubait Racing Limited Edition di FERVI compreade un

moto ¢ del proprio amb

prodotti essenziali per la curs

di lavoro, alla portuta sia del professiomista che di cha ba il placere di de-
dicarsi allo manutenzione della propne moto come hobby, che potranne
serviesi di wiensili ¢ amedi utilizzati nel box Ducati, realizzati con mate-
riash di alta qualith, Nella selessone ricntrano un Carrello Portintensili, un

Set Giravit Dismanton, uno Valigets in Tessuto con Utensili e Accessori,

29 R
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uni Serie Chiovi Esagonali a T-Specdy, uni Serie Chiavi Com
binste Cromate, unn Serie Chiavi Fisse Combinate Cromale ¢

una Serie Chiavi Esagonali con Punta Sferica,

Aruba.il Racing Limited Edition di FERVI
11 Carrello Portautensili (o COHMBAR) 5 edatta con versatili-

14 u qualsiasi contesto di lavero, dal laborsorio fai-da-te n box
i gara. e si pud facilmente spostare grazie alle 4 muoe i coi &
dotato, La soluls strofura ¢ 1 cassetth in lamicra d'accoaio ren-

dono il carrello weale per riporre in modo ordinato gh @

ez,
[ cussens, ciaseuno con una portate di 25 kg, sono lscilmente

estraibili grictie alle guide telescopiche a endo cosi

LCTR, COnSel

i individuare in modo unmediao Vutensile cere Inulure,
gruzie ai bordi anticaduta, anche il ripiano superione pud essere
slruttato per appoggiare struments, attrezz o altri complement
d'arredo FERVI, pe
LaV

€ progettatn in mate

portasiensili

ERETTIPIO UnD CaNse
Accesson (ar. M164AR)

ah wlbg-resistents ¢ proviista di doppia

getta in Tessuto con Utensili ¢

maniglia superiore ¢ pratica t lla per consentirne il Licile

trasporto. Contiene al suo i 0 59 utensill ¢ accessori come

pmze, chiavi esagonaly, Torbicr, cutler, porta inses magnet
©o, nserty, porta msert) 1 cncchetto, martello ledesco, giravit,
flessometro ¢ chinvi combinale

Il Set Giraviti Dismantati (urt, DEBIVOUGAR) & pr

eltalo per

uvvitare gqualsissi tipo di vite, anche quelle pith vsurate, | gira-

vith somo in aceiaio al Mo-V imolibdeno-vanadio) con punta
diamantata, mentre il manico & in maleriale n-componenic
per usswurare un mighore gnp ol operatore e per ofinre una
maggiore resistenza ull"olio ¢ all’usura

Nella selezione di articoli firmati Aruba.il Racing sono poi pre

senth due serie di chinvi esugonalic la Serie Chinvi Esagonalia
T-Speedy (art. O190AR) ¢ la Serie Chiavi Esagonali Colomte
con Punta Sferica (art, 054 5/EFAR). Le prime sono realizzate
i allumno spazzolato ¢ i accian al CreV icromo-vanadio)

ad alta resis

ideali per viti con esagono incassato. La pra-

tica impugnatura girevole “specdy™ assicura una presa salda ¢

una maggiore fucilich di utilizzo. Le estremitlh sono in brunie

con misure che vamnmo da 2 4 10 mm. Le seconde invece sono

9 chiavi exagonal in acciaw al Mo-V che assicura un’clevata

resisienca meccsnica, menire la vermiciatura in elettropolvere

remiti a

"atirezzo da usurs ¢ comosione. lnoltre. I'es!

prole;
sfern poliedrica consente di raggiungere un angolo di insereio
T

ne fir ure coperte che vada 1.5 a 10

1 un range di m

m. Le Chiavi esagonali 1545/EFAR sono tutte conformi alla
DIN ISO 91 1.

Infine, all"interno del set sono disponibili le due

normativa

Serie Chaavi

Cromate, Lucidate a Specchio. La prima ha il cod. D199AR

ed ¢ composta da chiavi combinate con misure che vanno da

6 a 22 mm, wite confomi alla normutiva DIN ISO 3113 ¢

realizzate in acciaio al Cr-V e luciditura a specchio per un
etletio anticomrosione. La secondn ¢ |a sene di chaavi fisse (art,
D2 AR) con misure da 6x7 o 30532 mm. Queste chiavi pre-
sentano anch'esse un’eleganie linitura cromaty @ uno Stralo
anticorrosione dato dalla lucidatura o specchio, Realizzale n
accinio al Cr-V. sone conformi alla normativa DIN 150 3110,

Portare | box Ducall in officing, o in garage
Fino ol prossimo dicembre, ¢ possibile sequistare lo collection
FERVI Aruba it Racing ad un prezzo promosionale tramite i

rivenditors FERV 1. Ma atlenzione all esaunmento scorte!

o2

£

23
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— % Carrello
— portautensili

/ da professionista

Pensato per unire la pra-
ticita di utilizzo con I'elegante de-
sign, permette di creare soluzioni fun-
zionali in grado di rendere 'officina o il garage
di casa un ambiente professionale, in ordine ed esteticamente gradevole.
La pratica maniglia laterale e le quattro ruote, di cui due fisse e due pivo-
tanti dotate di freno, consentono spostamenti comodi e il posizionamento
preciso del carrello, per avere gli attrezzi sempre a portata di mano.
| cassetti sono scorrevoli su guide telescopiche a sfera, con tappetino an-
tiolio a protezione della base, per prevenire I'usura della strutturainterna.
Il carrello € inoltre dotato di sistema antiribaltamento e di serratura cen-
tralizzata frontale.
Il modello CZ00/B & un elegante carrello composto da é cassettiin grado
di reggere un peso fino a 25 kg cadauno, con la possibilitadi implementare
lo stoccaggio degli attrezzi grazie alla cassetta attrezzi C300/A. Tale cas-
setta pud essere incastrata sul ripiano superiore del carrello, protetto da
un tappetino realizzato in polipropilene espanso facile da pulire. La cassetta
ha maniglie laterali e 6 cassetti di dimensioni diverse: tre misurano
174x267x45 mm, gli altri tre sono invece piu grandi e spaziosi
(578x267x45 e 578x267x60 mm). Anche la cassetta attrezzi & dotata di
sistema antiribaltamento e di una serratura centralizzata frontale, con
due chiavi ripiegabili, per garantire la massima sicurezza.
Attualmente in promo a partire da Euro 364,80 (iva inclusa).
Fervi (www.fervi.com)

P.9
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Negli interventi di meccanica hanno importanza vitale le
varie chiavi, declinate in tutti i modi possibili: a forchetta,
chiuse, bussole, a tubo, a5, a T, snodate, a cricchetto e via
dicendo (1, 2, 2, 4). Per ogni tipo, il meccanico deve posse-
dere tutte le principali misure e, di alcune, persino un du-
plicato, per poter stringere un dado suun bulloneodado e
controdado. Ne consegue I'accumulo di un numero vera-
mente elevato di utensili, che vanno conservatiin modo as-
solutamente ordinato, pena la perdita di tantissimo tempo
nella ricerca della chiave giusta, dispersa nel cumulo delle
altre (se tutte ammassate in un cassetto) oppure lasciata
chissa dove, al termine di una precedente operazione.
Quindi gli imperativi sono due: primo, mantenere le chiavi
separate per tipo, ordinandole a scalare per misura; se-
condo, al termine di qualsiasi intervento, pulirle e riporle
al loro posto.

Per rispettare la prima regola si pud agire in due modi: rac-
cogliere tutte le chiavi, mettendole ben divise e ordinate a
scalare su una salamandra (4), il pannello che il fardasé co-
nosce bene, avendo I'abitudine di tappezzarne le pareti del
garage e del laboratorio sopra i banconi. In questo caso
conviene allestire sezioni specifiche per le varie chiavi, in
modo che siano ben ordinate, a scalare di misura. Una se-
conda soluzione & quelladiraccogliere tutta I'attrezzatura
in un carrello con cassetti (5), dove trovano posto tutte le
chiavi, magari con separatori. |l carrello ha il vantaggio di
poterlo avvicinare al veicolo su cui si lavora e prendere
volta per volta cio che serve. Difficile, pero, che tutta I'at-
trezzatura possa stare nel carrello; per questo si possono
usare banchi attrezzati di vario tipo e capienza (7, 8).

segueapag. 17 >>>

7. Arredamento modulare
Combinazione con 2 armadi
pensili con ammortizzatoria
gos, 1 armadio alto con 3
ripiani interni, 1 armadio
basso a 2 ante con piano
interno, 1 cassettieraa
Scassetti su cuscinetti,
piano di legno, 2 pannelli
forati. Attualmente in
promo a euro 1.720.

1, 2, 3. Serie chiavi in termoformato
Serie di chiavi fisse, a T snodabili con bussola

esagonale e bussole esagonali in supporto &
termoformato da collocare in cassettiera.
‘ul ‘i
£ (4

4. Bussole varie impronte
Confezionate in serie o
misura singola, con attacco L]
posteriore quadro da 1/4",
3/8"e 1/2" www.fervicom = =

5. Carrello attrezzi officina

7 cassetti su cuscinetti a sfera,
chiudibile a chiave, inserti antiscivolo,
carico max 150 kg, sistema di
interblocco antiribaltamento (si puo
aprire solo un cassetto per volta).
www.einhell.it

&. Pannello forato da parete
Pannello forato addizionale per
appendere gli utensili con ganci.

&, Banco da lavoro
Stabile e professionale,
carico massimo 600 kg.
Gambe in tubo acciaio
quadro 40x40 mm,
piano in faggio laminato,
spesso 30 mm, misure
1130x650 mm.
www.wolfcraft.it

FARDASEN.532 Ago/Set23 '3
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Parlare di comodita, nei lavori di meccanica, é argo-
mento spinoso, soprattutto per i far da sé che non pos-
sono contare sui ponti per sollevare auto e moto. Tutto
cio che si deve fare sotto la vettura, per accedere alle
parti inferiori del motore o di altri organi meccanici,
impone di lavorare da sdraiati o comunque chini verso
il basso. Per questo motivo i sistemi di sollevamento
della vettura sono utilissimi, spesso necessari, e vanno
utilizzati con alcune accortezze,

Innanzi tutto 'auto va sollevata soltanto quando e su
una superficie piana, in modo che non abbia la ten-
denza a muoversi da sola (avanti o indietro) o gravare
piu suun lato rispetto all'altro (destra o sinistra). Inol-
tre vanno sempre messi tacchi alle ruote che restano
a terra per impedire che possa muoversi in una delle
due direzioni, in risposta alla forza che capita di eser-
citare nello svitare alcuni bulloni.

Quando l'auto va sollevata per lavorare su un fianco,
per esempio per togliere una ruota, va benissimoil cric
(1) oil carrello a cric (2) come quelli delle officine.
Rimanendo all'esterno della sagoma, la posizione di la-
voro & abbastanza sicura; se si vuole scongiurare qual-
siasi inconveniente, una volta sollevata, si pud
aggiungere un cavalletto (3), in condizione di spinta vi-
cine al punto di sollevamento.

Dovendo lavorare sotto 'auto, dopo averla sollevata,
& sicuramente necessario mettere i cavalletti (3) e farla
scendere in appoggio su questi; oppure si usano le
rampe (4. 5) che consentono all'auto di rimanere fer-
mamente in appoggio sulle ruote. Andare sdraiati
sotto la macchina, comunque, non &€ mai agevole, anche
se c'e sufficiente spazio; per non strisciare sul pavi-
mento con la schiena, I'ideale & usare un carrello sot-
toauto (6, 7), che fornisce supporto per il corpo €, con
il profilo bassissimo e le rotelline pivotanti, permette
di scorrere agevolmente, spingendosi con le gambe.

1. cricidraulico a
bottiglia

2000 kg di portata;
altezza minima 155
mm, altezza massima
320 mm.

2. cricidraulico a carrello

Portata 2500 kg; altezza minima 150 mm;
altezza massima 530 mm; peso 19,8 kg.

Con prolunga rimovibile da 93 mm. www.valex.it

3, 4. cavalletti
Disponibili con diverse
portate e diversi range di
altezza: da 2 a 10 tonnellate
di portata e altezze minime
da 240 a 468 mm; massime
da 365a 718 mm.
www.fervi.com

4. Rampe per autoveicoli

Lart. RO15 &in polipropilene,

ha portata di 2,5 tonnellate;
altezza di sollevamento 170 mm;
inclinazione 15°

. Rampe per autoveicoli
In acciaio, hanno portata di 2 t:
altezza di sollevamento

&. Carrello sottoauto ergonomico
Struttura in materiale plastico,
cuscine in poliuretano espanso

imbottito; 6 ruote; dimensioni
200x400x90 mm. www.valex.it

7. Carrello sgabello sottoauto 2 in 1

Doppia funzione di carrello e di sgabello;
dimensioni 1020x410x150(H) mm:; & ruote;
telaio in tubo quadro d'acciaio; cuscino imbottito.
www.fervi.com
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1. Lachiave a catena presenta il
vantaggio di poter abbracciare un
range di diametri molto vasto.
Pud rovinare leggermente cio che
y stringe e non da possibilita di
serraggi a coppia calibrata.

2. Le chiavi con griffe autoregolanti hanno gommini che
permettono di non rovinare il filtro e lattacco centrale permette
l'uso di chiavi a bussala, quindi anche dinamometriche.

He O
b\.

]

I
coppia di serraggio corretta | bulloni e | dadi del veicolo.
Seguendo le indicazioni del manuale officina, per qualsiasi
vite, bullone o dado & indicata la corretta coppia in Nm.
Dato che il ventaglio di valori & molto ampio, non ci sono
chiavi dinamometriche che riescano a coprire tutto il range,
quindi se ne dovrebbero avere almeno due.

=i~ 3, 4. Lachiave dinamometrica permette di stringere con la

attribuito ai frenafiletti con Consigliamo caldamente
5. Utilissime le taniche che pubEt s ERTIGLTH0 Vusodilampade
permettono di raccogliere che sono i pits utilizzati e alimentate a batteria che
direttamente 'olio esausto al consentono o smontaggio con i offrono liberta d'azione,
momento dello svuotamento della normali utensili. | prodotti ad senza avere
coppa ed essere chiuse in modo azione forte, contrassegnati l'ingombro del
sicuro per il trasporto all'isola con il colore rosso, si usano per | cavo. o
\_ ecologica, fissaggi permanenti. 1)

N
Attrezzi a portata di mano

In situazioni di lavoro poco comode bisogna evitare inutili andirivieni
per recuperare utensili, pertanto dedichiamo sempre un po’ di tempo
{bastaun minuto) per fareil riepilogo del necessario. Per un cambio olio
e filtro, per esempio, servono le chiavi per rimuovere eventuali gusci pro-
tettivi che rivestono il motore inferiormente, la chiave per svitare il
tappo dell'olio, quella per svitare il filtro (1, 2), la chiave dinamometrica
(3, 4), la bacinella di raccolta dell'olio esausto (5), la guarnizione di rame
da sostituire al tappo dell'olio, una lampada (7), un po’ di carta assor-
bente (da officina) ed eventualmente un detergente spray per il grasso
da usare se la zona del tappo fosse imbrattata (operazione da fare, ov-
viamente, prima di rimuoverlo).

E chiaro che la prima volta che si esegue |'operazione & necessario infor-
marsi sulla procedura, i tipi e le misure delle chiavi necessarie, non ul-
tima, la coppia di serraggio del tappo e del filtro dell'clio; le informazioni
si recuperano dal manuale officina o cercando sulla rete o semplice-
mente andando sotto la macchina a guardare (tranne le coppie di ser-
raggio).

Quando si lavora all'automobile & quasi sempre necessario disporre di
unalampada; non importa se é giorno e la zona € benilluminata. La luce
é sempre debole si volge lo sguardo negli anfratti del motore ed & im-
portante notare i piti piccoli particolari. Inoltre, anche per rilevare i pit
piccolidifetti nella carrozzeria & fondamentale traguardarla, spostando
opportunamente una lampada in controluce.

Per certi lavori & necessario essere certi che, con il tempo e le vibrazioni,
i bulloni non abbiano a svitarsi. Per questo non & necessario stringerli a
dismisura, anzi, per ogni bullone, vite o dado & necessario attenersi ri-
gorosamente alla coppia di serraggio indicata, che spessorisulta essere
molto inferiore rispetto a quanto siamo abituali a fare d'istinto. Per scon-
giurare lo svitamento si usa il liquido frenafiletti (&), disponibile con di-
verse gradazioni di tenuta. Attenzione, pero, perché non va dato “a
sensazione”: sul manuale officina della vettura sono sempre indicati quali
fissaggi necessitano del frenafiletti. Molti bulloni, infatti, hanno caratte-
ristiche autobloccanti per loro costituzione oppure per la presenza di
rondelle spezzate o quant’altro.

&. Il frenafiletti & disponibile 7. Lilluminazione

con vari gradi di potenza, & determinante
contrassegnati anche dal colore quando si lavora al
del prodotto. motore e agli organi

Solitamente il colore blu & meccanici sotto l'auto,

FARDASEN.532 Ago/Set23 '9

P.12



PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(8300)

NEWSMEG PAGINE :30:31;32;33;34:35;36... AUTORE :N.D.
SUPERFICIE :913 %

TECNOLOGIE D'AVANGUARDIA PER PRODURRE

» 1 settembre 2023

PERIODICITA :Mensile 1

NUM FlexiumPro Architettura del sistema

B i o e

UN CNC ancora pil
POTENTE, VELOCE E FLESSIBILE

i-r-"ual.ty Cer sc
Tl tarmp

le massima p

v

ASPORTAZION! VELOCI

E AD ALTA TEMPERATURA
CON | DISCHI LAMELLAR
coliaborazion

KAPP NILES

P.13



PAESE :ltalia DIFFUSIONE :(6800)

=
PAGINE :87 AUTORE :N.D.
SUPERFICIE :23 %

PERIODICITA :Mensile[)[

» 1 settembre 2023

carrelli portautensili

1 linea di car
nitili,

di utilizze zlegante
ri di FERVI, al fi 1l creare
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DOSSIER cassette e carrelli portautensili

QUALITA DEL PRODOTTO,
PERSONALIZZAZIONE
E SUPPORTO AL CANALE

Trattandosi di un prodotto spiccatamente tecnico, non stupisce che questi
siano i fattori che piU di altri condizionano la scelta dei responsabili
acquisti di tutti i canali distributivi e anche di tutti i target di utilizzatori.
Infine, per tutti i player dei diversi canali distributivi sapere di poter
contare sull’assistenza dell'azienda € una garanzia che saranno in grado di
indirizzare correttamente il proprio cliente, conquistandone la fiducia

Cassette e carrelli portautensili sono
per definizione un prodotto squisita-
mente tecnico. Per questo se, forse, nel
privato il prezzo continua ad essere un
parametro di riferimento, anche se non
il pit determinante, nel professionale la
focalizzazione & su aspetti quali la qua-
lita, la praticita e la robustezza. E que-
sto vale soprattutto per i prodotti che
si posizionano nella fascia piu alta del
mercato. Come puntualizza Enzo Cam-
pione, Direttore di Filiale "Stahlwille &
storicamente in una fascia alta di mer-
cato, sebbene oggi estremamente alli-
neata, dal punto di vista dei prezzi, ai
principali concorrenti. Chi ci sceglie
e prelerisce, lo fa per una semplice e
chiara ragione: la Qualita. Mi riferisco
alla qualitd di prodotti dalle prestazioni
superiori alla media, dureveli e perso-
nalizzabili; nel caso dei “contenitori”
questo significa ricevere il miglior ri-
sultato possibile per il denaro investi-
to". Pone l'accento sui “contenut” del
prodotto anche Filippo Castelnovo,
Ufficio Commerciale Rivendita Ferval
secondo cui “robustezza, qualita della
verniciatura e maneggevolezza sono
i requisiti pit importanti per entrambi
gli articoli”, Anche Massimo Centina-

ro, Sales Manager di Smarty riferisce
che “rapporto qualita prezzo e orga-
nizzazione degli spazi sono le skill pi
richieste”.

Mattia Polato, Product Manager Fer-
vi ritiene che i “requisiti che pit di al-
tri condizionano la scelta dellutilizza-
tore finale, ora ancora di pit che una
volta, sono il rapporto prezzo/qualita
e la possibilita di customizzazione del

Ferval - Cass
Ha uno spe )8, rob
tubolara Rivettata al corpa, per

con misure ad hoc

I

prodotto stesso con allestimenti o op-
tional", Prezzo, rapporto prezzo/qualita,
robustezza, maneggevolezza, organiz-
zazione degli spazi, sono tutti aspetti

che vengono considerati al momento
dellacquisto e questo anche perché,
come sottolinea Maurizio Verna, Bu-
siness Development Manager di Grupa
Topex, "l'ampia scelta dell'offerta per-
mette al consumatore di poter soddi-
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Grupa Topex - La casselta degli attrezzi 22" Topex (cod, 79R133) e un contenitore comodo e

robusto realizzalo in plastica resister
I'J,(',‘L',;H'f_-"
maniglie

aterall,

con morsetti in aflun
oli oggetti, un vassoio inferno e una comoda mani

ue: Presenta due organiz

sfare al meglio la propria esigenza in un
adeguato bilanciamento tra tutti i fattori
sopra menzionati. Se devo vedere co-
mungue un maggior peso di alcuni dei
fattori citati, punto su praticita e robu-
stezza pil che sul prezzo”.

Operando in area specializzata e pro-
fessionale, dichiara Simone Gugliel-
mini, Sales Manager Italy “i fattori
che GT Line cerca di mantenere nella
propria offerta sono Soluzioni, Qualita
e Servizio, elementi che rispecchiano
guanto I'utilizzatore ricerca per guesta
tipologia di prodotti, Durata del prodot-
to, Ergonomia Organizzazione degli
spazi e dimensione della valigia, sono
gli elementi gualitativi che definiscono
la gamma della nostra offerta. E eviden-

Massirno Centinaro, Sales Manager i Smarty

te anche che il prezzo interviene sulla
decisione finale di acquisto, anche se
essendo prodotti professionali guesta
leva incide meno che per altri articoli.
Un elemento di grande valore per noi &
il Servizio, inteso come disponibilita dei
pezzi di ricambio, che rassicura il clien-
te che non dovra sostituire l'intera vali-
gia in caso di rotture di un singolo com-
ponente, ma anche come disponibilita
degli articoli a magazzino, garantendo
lo stock completo ad ogni rivenditore”.
Nahom Haile Imesghen, Sales Ma-
nager di Serenco ltalia premette: “la
nostra azienda & strategicamente posi-
zionata nella fascia media del mercato,
offrendo prodotti di alta qualita a prezzi
competitivi,

Questa scelta di posizionamento & sta-
ta attentamente studiata per soddisfare
le esigenze del nostro target e garantire
un eccellente rapporto qualita-prezzo,
che & il motivo per cui i nostri utilizzatori
ci scelgono”.

Ferramenta, Gds, marketplace e siti
e-commerce: chi sta performando
meglio?

Il posizionamento del propric prodotto
& uno dei fattori che condiziona le scel-
te di canale delle aziende. Tanto che le
strategie di alcune sono particolarmen-

te selettive. Enzo Campione spiega
che "a causa della sua alla specializza-
zione, il prodotto Stahlwille non viene
normalmente distribuito attraverso la
Gds o marketplace; i canali di distribu-
zione oggi restano Ferramenta/Utensi-
leria ed e-commerce.

La Ferramenta restail canale d'elezione,
attraverso il quale il prodotto viene me-
glio argomentato, presentato, spiegato
e provato; I'e-commerce, d'altra parte,
presenta una grande opportunita in ra-
pida crescita ma chi acquista Stahlwil-
le onling, ha gia comunque compiuto
la sua scella qualitativa, indipendente
dal prezzo e al netto di confronti. Direi
che la crescita dell'e-commerce & oggi
pit evidente e ci consente di raggiun-
gere clienti che ci conoscono, ma dove

GT Line - Le borse portautensili in tessuto
leggere e funzionall WorK Line
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non abbiamo punti di distribuzione, Pil
che da una precisa strategia di cana-
le distributive, direi che si tratta di una
“selezione naturale” dovuta alle carat-
teristiche intrinseche ai nostri prodotti”.
Seleltivo anche l'approccio di Smarty.
Massimo Centinaro dopo aver affer-
mato “siamo presenti in tutti | mercati,”,
spiega che "per precisa scelta azien-
dale non sviluppiamo pid | rapporti con
Gds, ma privilegiamo il B2B".

Mattia Polato ricorda che "Fervi si
propone con i prodotti a un pubblico
professionale e privato. Il nostro focus
& sul canale Rivendita nel quale storica-

mente siamo pit presenti e forniamo un
servizio logistico molto efficiente. Que-
slo cl porta ad essere presente indistin-
tamente su tutti i canali menzionati con
dinamiche di vendita che si muovono a
seconda dei trend di mercato. L'obiet-
tivo principe & presidiare la domanda
attraverso un'offerta omnicanale”.
Ferramenta e Gds "sono in questo mo-
mento | canall privilegiati di Grupa To-
pex dichiara Maurizio Verna.

E questo "principalmente per una que-
stione di opportunita create nel tempo.
Vedo comunque nell'e-commerce una
buona opportunita di sviluppo, che stia-

Fervi - C800-B fa parte delia nuova linea df carrelli portautensili dell'azienda ed é compali-
bile con la cassetta C200-A che consente di aumentare lo spazio a dispoesizione per riporre

gli attrezzi e migliorare l'ordine in officina.

Maurizio Verna Business Developrment Manager
o Grupa Topex

mo cercande di percarrere con i nostri
partner distributor”. Rispetto all'online
la posizione di Filippo Castelnovo di
Ferval & netta, "Riteniamo che Il canale
pill interessante per la vendita di carrelli
2 casselte portautensili sia attualmente
la ferramenta specializzata in forniture
industriali e I'utensileria. Sui siti e-com-
merce c'e una moltitudine di prodotti
che crea confusione nell'utilizzatore
finale, mentre nella Gds si preferisce
la plastica per le cassette ed i carrelli
sono troppo ingombranti da esporre, se
comparati con il margine di vendita che
possono offrire”.

Esprime apprezzamento per il canale
delle ferramenta anche Simone Gu-
glielmini di GT Line. "Il setiore della
Ferramenta, con quello della distribu-
zione del materiale Elettrico, oltre a
rivenditori specializzati nell'idrotermo-
sanitario, sono i settori target per la di-
stribuzione dei nostri prodotti, presidiati
attraverso una forza vendita dedicata,
capace di proporre e creare valore at-
traverso |'offerta di prodotti e servizi di
GT Line e il loro supporto professiona-
le. L'omnicanalita richiesta e usata dal
consumatore finale impone alle azien-
de una visione fluida e dinamica in ogni
canale da presidiare. Oltre alla vendita
fisica”, rileva Guglielmini, "i rivenditori si
stanno sempre pib attrezzando anche
con guella digitale, importante & tenere
in forte considerazione che la dinami-
che e le competenze richieste nei due
ambiti sono molto diverse.
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“Prediligiamo la vendita tramite i nostri
partner rivenditori”, afferma Nahom
Haile Imesghen di Serenco [alia.
“Questa modalita costituisce il pilastro
principale delle nostre operazioni nel
settore degli utensili professionali e
rappresenta una parte centrale della
nostra strategia aziendale.

E questo per diverse ragioni, tutte van-
taggiose. Innanzilutto, ci concentriamo
sulla costruzione e il mantenimento di
relazioni di fiducia solide con i nostri
rivenditori, La fiducia reciproca & cru-
ciale nel mondo del business B2B.
Questo approccio alla collaborazione
con i nostri partner ci consente di sta-
bilire connessioni durature basate sul-
la fiducia reciproca. Inoltre”, prosegue
Nahom Haile Imesghen “offriameo un
eccellente supporto post-vendita ai no-
stri rivenditori, garantendo loro |a risolu-
zione tempestiva di eventuali problemi
o domande.

Questo livello di assistenza post-vendi-
ta va a vantaggio dei nostri rivenditori,
ma anche dei loro clienti, assicurando
una soddisfazione continua e una so-
lida base per la crescita delle nostre
operazioni attraverso questo canale di
vendita”.

Le cassette e carrelli portautensili
ideali per le Ferramenta e la Gds

In questo come in altri mercati, I'ele-
mento che distingue le Ferramenta &
un target di clientela nel quale figurano
molti artigiani e professionisti. mentre
la Gds si rivolge prevalentemente a un
pubblico pit ampio, articolato e dalle
esigenze meno specifiche. Questa di-
stinzione emerge anche nella risposta
di Mattia Polato di Fervi.

“Le tipologie di cassette e carrelli por-
tautensili che meglio si prestanc alla
vendita nelle ferramenta sono articoli
che devono soddisfare la richiesta di
una cerchia di utilizzatori prevalente-
mente professionali, quindi con confi-
gurazioni e allestimenti specifici. Per
quanto riguarda la Gds gli articali pre-
senti devono soddisfare utilizzatori pre-

Serenco - Carrello 7cassetli con piano af lavoro in accialo inossidabile. Fortata dif ogni cas-

setto 45 Kg

valentemente DIY, quindi con configu-
razioni e allestimenti standard". Entra
nello specifico Maurizio Verna di Gru-
pa Topex. "Fer quanto riguarda i carrel-
li, il classico 7 cassetti @ oggi il prodotto
che piu si vende nel canale ferramenta,
mentre i carrelli di dimensiconi pit ridotte
(5 o 6 cassetti) sono pit venduti nella
Gds. Sulle valige porta utensili entrambi
i canali stanno crescendo su quelle do-
tate di ruote (tipo trolley) sia in plastica
che in tela”.

Nahom Haile Imesghen di Serenco
Italia riferisce che “concentrandosi
principalmente sui carrelli portautensili,
abbiamo risconirato che quelli con 5 e
7 cassetli si adattano particolarmente
bene nelle Ferramenta”.

Non offrono indicazioni Filippo Castel-
novo di Ferval, che spiega “Se dobbia-
mo esprimerlo in termini di percentuale
95% ferramenta 5% Gds" e Simone
Guglielmini che riferisce che GT Line
"vende soprattutto nel canale Tradizic-

E

nzo Campione, Direttore df Fillale Stahiwille
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Mattia Polato, Product Manager Fervi

nale e Grossisti di Materiale elettrico, il
canale della Gds per la nostra gamma
prodotti al momento non & presidiata”.

| servizi e le attivita a supporto dei
canali distributivi

'avvento del digitale ha portato a una
moltiplicazione degli strurnenti a dispo-
sizione delle aziende, "Ogni prodotto
viene supportato a livello di marketing
e comunicazione in modo da rende-
re erudito il nostro target cliente sulla
possibilita di scelta e fornitura”. afferma
Mattia Polato, Product Manager Fer-
vi. osservando che “la comunicazione
& sempre piu spostata verso l'utilizzo
di strumenti digitali che ci permettono
di raggiungere un pubblico piu vasto
e targettizzato: canali social, website,
newsletter, ecc...

Questo non esclude a priori | canalj of-
fline che nel settore della ferramenta/
Gds/fai-da-te sono ancora importanti
& fondamentali”. Simone Guglielmini,
Sales Manager ltaly di GT Line riferisce
che “pit che un cambiamento delle
richieste da parte del consumatore o

delle attivita di marketing e comunica-
ziong richieste, notiamo un aumento
della complessita nel mercato. Il mar-
keting digitale per la gestione della cu-
stomer journey del cliente & un aspetto
relativamente nuovo, che rivestird un
fattore critico di successo nel settore”.
Il riferimento ai nuovi strumenti digitali
& presente anche nella risposta di Na-
hom Haile Imesghen, Sales Manager
di Serenco lalia. "Facciamo diverse
campagne di promozione sui social e
partecipiamo alle fiere nella cui effica-
cia cediamo fermamente, consideran-
dole delle opportunita uniche per inte-
ragire direttamente con i nostri clienti e
con il pubblico di settore.

Queste strategie ci permettono di
promuovere in modo efficace i nostri
prodotti, di rafforzare i legami con la
clientela e di monitorare le tendenze e
le richieste emergenti nel settore, il che
pud influenzare le nostre future attivita

L'assortimento proposto dall’azienda nella categoria

Ferval @ sempre stata attenta alla qualita dei propri prodotti
commercializzati nei vari settori commerciali 8 manifattu-
rieri mondiali. In particolare, le nostre cassette portautensili
in metallo, fabbricate in Europa ed i nostri carrelli costruiti
con i pit alti standard di qualitd rappresentano un'impor-
tante gamma e punto di forza dell'azienda. Le cassette si di-
stinguono per misura, numero degli scomparti e colore € in
quelle create ad hac per i clienti pit esigenti. Due le linee di
carrelli, quelli professionali a marchio Toptul e quelli a mar-
chio Klass. Anche con i carrelli ci distinguiamo per qualita,
dimensioni, numero cassetti e colori, e la possibilita del “su
misura”. Per storicita del prodotto otteniamo migliori sod-
disfazioni dalla vendita delle cassette portautensili, mentre
1 carrelli sono stati introdotti successivamente nel nostro
programma,

Filippo Castelnovo, Ufficio Commerciale Rivendita Ferval

Avere gli strumenti giusti a portata di mana in ogni momen-
to puo fare la differenza tra un lavoro ben fatto e un lavoro
che richiede tempo e fatica eccessivi. E qui che entrano in
gioco le cassette e i carrelli portautensili Fervi. In particola-
re, i carrelli offrono diverse soluzioni [B, 7 e 8 cassetti], vuoti
o con allestimenti personalizzati, con numerosi accessori
installabili per poter soddisfare anche il cliente pit esigente.
Fervi dispone inoltre di una linea di valigette/cassette con

interni modulabili, con qualita Made in Italy per estetica e
funzionalita, in grado di proteggere anche oggetti delicati
grazie alla resistenza a polvere, acqua e urti.

Mattia Polato, Product Manager Fervi

Grupa Topex offre un'ampia scelta di carrelli porta utensili
da officina (sia vuoti che allestiti con utensili] che valige por-
ta utensili sia in plastica che in tessuto e porta utensili pit
piccoli come marsupi o cinture con tasche. Tra le valige por-
ta utensili in plastica abbiamo anche due sistemi modulari
che offrono tanti accessori e quindi flessibilita nella scelta
dell'allestimento. Questi strumenti di trasporto sono offerti
sotto tre marchi: Neo, Graphite e Topex.

Maurizio Uerna, Business Development Manager di Grupa Topex

GT Line produce e commercializza tre specifiche famiglie
di valige tecniche definite da altrettanti Brand: GT Line vali-
gie tecniche portautensili rigide, Work Line, borse morbide
portautensili ed Explorer, valigie a tenuta stagna porta stru-
menti. Ogni tipologia di prodotti & composta da una ampia
gamma di articoll, identificata e realizzata per soddisfare le
richieste del mercato, fatto da tecnici professionisti, specia-
lizzati e attenti alla protezione della loro attrezzatura. Per
questo motivo siamo maggiormente specializzati nelle va-
ligie con ruote piuttosto che sui carrell, configurazione di
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Stahlwille - |l carrello TTS93 con il sistema brevettato TCS garantisce un'organizzazione
efficiente degli utensili

di marketing & comunicaziong”. Enzo

Campione, Direttore di Filiale, sotto-
linea che "Stahlwille basa la propria
comunicazione sulla qualita dei propri
prodotti e servizi” e ricorda che “in ltalia
disponiamo anche di un laboratorio di
taratura e riparazione per i nostri pro-
dotti.

Tanto I'e-commerce guanto | rivenditori
tradizionali chiedono sempre pil sup-
porto nelle vendite “tecniche”. Per que-
sto disponiamo di una squadra esperta
e sempre pronta a chiarire ogni dubbio
o per consigliare la soluzione ideale in
affiancamento ai nostri rivenditori o at-
traverso tutte quelle piattaforme di co-
municazione virtuale che abbiamo ben
imparato ad utilizzare".

“Ad oggi non abbiamo richieste speci-
fica da parte del trade”, afferma Mau-
rizio Verna, Business Development
Manager, "ma avendo Grupa Topex
individuato questa come una categoria

prodotto molta apprezzata, garantendo efficacia ed ergono-
mia nello stesso tempo.
Simone Guglielmini, Sales Manager Italy di GT Line

Boxo vanta un'esperienza di oltre guattro decenni nell'am-
bito della progettazione e distribuzione di utensili manuali
professionali in tutto il mondo. La nostra vasta gamma di
prodotti comprende tre diverse tipologie di cassetti: per
l'industria, per il mondo dei kart, e per gli appassionati del
mondo delle moto. Abbiamo anche sviluppato otto varianti
di carrelli portautensili. Questi carrelli si differenziano per
il numero di cassetti, ma anche per la capacita di carico
e una serie di funzionalita personalizzabili, garantendo che
ogni professionista trovi la soluzione perfetta per le proprie
necessita.

Nahom Haile Imesghen, Sales Manager di Serenco ltalia

Smarty srl, presente sul mercato delle cassette portau-
tensili da piu di venti anni, propone due fasce di prodotti:
gamma completa di cassette e portaminuterie per DIY,
con vari formati in grado di soddisfare tutte le esigenze, E
Un Ottimo Rapporto Qualita Prezzo e sistema di Cassette
Portautensili Professionali Impilabili, Boxonbox, coperte da
brevetto, completa di accessori come carrelli, trolley e vari
tipi di inserti, in grado di soddisfare tutte le esigenze anche

dei professionisti pitl esigenti. Siamo specializzati nel B2B,
owero nel personalizzare le cassette del cliente con loghi
e etichette. Da anni collaboriamo con aziende come Bosch,
Wurth, Rhodius Reisser, Datacol, Fime e molte altre.
Massimo Centinaro, Sales Manager di Smarty

| carreli e cassette portautensili Stahlwille soddisfano
ogni esigenza tecnica per dimensioni, portata e numera di
scomparti: prodotti "premium” per qualita costruttiva e per
caratteristiche tecniche. La gamma di Cassettiere Mobili,
totalmente rinnovata negli ultimi due anni, risponde alle esi-
genze di un mercato di fascia “alta”. Le Cassette Portau-
tensili sono il fiore all'occhiello dell'offerta commerciale di
Stahlwille e posizionano I'azienda tra i protagonisti del set-
tore aerospaziale: le nostre dotaziani in cassetta sono “a
bordo pista” in tutti i principali siti manutentivi civili e militari.
Dalla competenza acquisita in questi settori ad alta specia-
lizzazione, & nato TCS Tool Control System, il sistema che
rende immediatamente visibile 'assenza di un utensile con-
figurabile sulle specifiche del cliente. Nonostante un'appa-
rente parita tra le tipologie merceologiche, Stahlwille oggi
resta pil focalizzata sulle Cassette.

Enzo Campione, Direttore di Filiale Stahlwille
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DOSSIER cassette e carrelli portautensili

Cassette e carrelli portautensili sono adatti alla vendita online?

Come ho detto prima, online ¢'@ molta confusione. Qualita
e prezzo non si riescono a definire, bisogna essere tecnici
ed i tecnici, questa tipologia di articolo, difficilmente la com-
perano on line.

Filippo Castelnou, Ufficio Commerciale Rivendita Ferval

La vendita online & un canale nel quale gli articali menzionati,
proprio per loro natura trovano sbocco a seconda del clien-
te e delle sue esigenze. In particolare, per quanto riguarda
i carrelli customizzabili verifichiamo, con l'aiuto della tecno-
logia, tutte le varie possibili combinazioni realizzabili in base
alle esigenze dell'utilizzatore finale.

Mattia Polato, Product Manager Fervi

La vendita online pud essere un canale interessante. Pro-
babilmente va fatta anche una valutazione sul costo di tra-
sporto che pud incidere notevolmente sul prezzo finale. So-
prattutto le valige porta utensili in plastica hanno spesso
un rapporto peso/volume sfavorevole se vendute singo-
larmente e senza il corredo di qualche altro prodotto. Noi
stiamo cercando di puntare sui prodotti di maggior valore
unitario, cercando di convincere | nostri partner commer-
ciali a puntare su carrelli o set di valige modulari.

Maurizio Uerna, Business Development Manager di Grupa Topex

Le valigie tecniche sono prodotti adatti alla vendita on line,
sia per un discorso di catena di fornitura, sia per la tipologia
di funzione d'uso che gli utilizzatori ricercano.

Un aspetto importante da considerare & tutto il Customer
Journey del cliente, cercando di implementare i punti di con-
tatto on line in ogni specifica fase del processo. | prodotti di
posizionamento medio alto e guelli a pid alta rotazione sono

i adatti a questo canale.
Simone Guglielmini, Sales Manager Italy di 6T Line

Cassette e carrelli portautensili sono categorie di prodotti
che, secondo la nostra prospettiva, non sono particolar
mente adatte alla vendita online. Questa valutazione & ba-
sata sulla nostra comprensione dei comportamenti e delle
preferenze dei nostri clienti, i quali sono esperti del settore
e attribuiscono grande importanza alla possibilita di esami-
nare fisicamente il materiale prima di procedere con un ac-
quisto. Essendo specialisti richiedono un livello di conoscen-
za e dettaglio che va al dila di cio che put essere trasmesso
attraverso una piattaforma di vendita online. La necessita di
vedere, toccare e valutare attentamente il materiale prima
di prendere una decisione d'acquisto & una caratteristica
intrinseca del nostro settore.

Nahom Haile Imesghen, Sales Manager di Serenco Italia

Soltanto le cassette e | carrelll portautensili professionali
sono adatti alla vendita online professionali e con alle spalle
dei commenti positivi sulla robustezza e facilita di riordino
degli spazi.

Massimo Centinaro, Sales Manager di Smarty

Nen solo sono adatti, ma stiamo anche ottenendo buone
performance di vendita. Non esiste un modello particolare
perche oltre ai prodotti standard da catalogo, anche i riven-
ditori online si sono oggi organizzati per gestire e richieste
di personalizzazione.

Enzo Campione, Direttore di Filiale Stahlwille

con del potenziale ancora inespresso soprattutto in talia, stiamo
cercando farla conoscere con diverse modalitd sia con comuni-
cazioni tramite la nostra newsletter che con prossime attivita pro-
mozionall, Questo vale per entrambi | canali di vendita". Secon-
do Filippo Castelnovo, Ufficic Commerciale Rivendita Ferval “la
principale forma di supporto alle "vendite di questi prodotti sono
le offerte fatte al rivenditore & non all'utilizzatore finale. Non siamo
abituati ad imporre ai nostri clienti dei margini precedentemente
stabiliti e fissi. Non usiamo il nostro sito per sviluppare la vendita,
ma cerchiamo che venga utilizzato come supporto alle vendite dai
nostri clienti”. "Il mondo & cambiato”, avverte Massimo Centinaro,
Sales Manager di Smarty, “e le strategie di comunicazione per il
mercato tradizionale e la Gds, non possono nemmeno lontanamen-
te essere simili a quelle effettuate per le vendite online. In questo
canale bisogna essere seguili da aziende specializzate, altrimenti
& come avere un negozio ben fornito in mezzo alla campagna. nes-
suno ci passa davanti!”
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range
Always an integral part of the company's product assortment,
since 2012 Fervi‘'s Heavy Duty Lathes have seen an expansion
of their range to meet the needs of operators and follow the
changes in the industrial sector. This evolution has led the Italian
company to the inclusion of 12 new references, completing
the current range with different size and functionalities
combinations. The new range includes the updating of existing
models, such as the TO95Fx and TOBOFx lines, but also
absolute novelties such as the TO94Fx and TOBSFy lines,
and is the result of the intense Research and Development
activities carried out over the years by Fervi. Characterised by customisable set-ups and a series
of safety features, Fervi Heavy Duty Lathes offer variable drill height from 250mm to 385mm, for
machining operations with diameters up to 1050mm and lengths up to 3000mm.
They are also equipped with mechanical spindle clutch, 3-axis read out, semi-norton gear box and a
practical joystick for quick and easy feed-in. Equipped with a cast iron monobloc base and a sturdy
steel structure, painted in the light blue livery that characterises the Vignola brand, Fervi Lathes are
designed to last.
Also available in 60Hz version for better performances, all Fervi Heavy Duty Lathes are equipped
with numerous safety systems: chuck and tool post safeguard, leadscrew hood, electromechanical
foot brake, full length splash guard and emergency buttons to ensure operator safety.
The lathes are supplied ready-to-work, including specifications and accessories requested by the
individual customer, according to their needs, so as to guarantee a high degree of customization to
best meet the needs of the sector.
The new Fervi Heavy Duty Lathes are particularly suitable for tooling departments within
metalworking companies or for industries that carry out small production runs or carpentry and
adjustment work.
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Birra a Vignola" torna in Piazza dei
Contrari

Dove Centro Storico

Piazza dei Contrari
Vignola

Quando Dal 09/09/2023 al 09/09/202311.00

PrezzoGratis
Altre informazioniSito web facebook.com

Sabato 9 settembre 2023 torna BAV - Birra a Vignola, che si terra in Piazza dei
Contrari dalle ore 11.00, ad ingresso gratuito.

Saranno presenti White Dog Brewery, Blink Brewery, BeerBelly, Malcantone e 5+, oltre
allo stand di tigelle a cura dei Ciappinari tutto il giorno. Non mancheranno musica dal
vivo e divertenti giochi.

L'evento é patrocinato dal Comune di Vignola, con il contributo delle Politiche Giovani
dell’'Unione Terre di Castelli, Regione Emilia-Romagna, bar Acquarello e FERVI.
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Fervi a Bricoday e SicilFerr, in arrivo novita di prodotto

youtradeweb.com/2023/09/fervi-a-bricoday-e-sicilferr-in-arrivo-novita-di-prodotto
Settembre 7, 2023

Bricolage e ferramenta sono due mercati fondamentali per Fervi che quest'anno conferma la sua
partecipazione a Bricoday, fiera per gli operatori della distribuzione specializzata del

bricolage B2B che si svolge il 28-29 settembre 2023 a Milano, e a SicilFerr, fiera per il mercato
della ferramenta che si svolge a Catania il 21-22 ottobre 2023.

| due eventi saranno un'occasione preziosa per valorizzare la relazione con i rivenditori e per
consolidare |la presenza del gruppo su tutto il territorio nazionale. Fervi sara infatti presente con
tutti i suoi marchi consolidando il posizionamento come partner di riferimento nel mondo
dell'utensileria meccanica e della manutenzione.

«La nostra partecipazione come Gruppo, € in particolare con i nostri marchi Fervi, Rivit e Vogel
Germany, a questi due appuntamenti importanti per il nostro settore e per la forza vendita ci
consente di portare avanti una preziosa attivita di networking e business meeting per consolidare
la presenza sul mercato di tutti i nostri brand, rafforzando cosi il nostro ruolo di primo Gruppo
italiano del settore MRO», commenta Ermanno Lucci, direttore marketing Fervi Group. «Inoltre,
i due appuntamenti saranno particolarmente favorevali a livello di calendario per la presentazione
di alcune nostre importanti novita a livello di prodotto, di cui perd non posso ancora anticipare
nulla per non rovinare I'effetto sorpresa».

- -
:‘.‘ ‘ .

o P | Y
Ermanno Lucci, dlrettore marketing Fervi Group

Fervi & attiva nel settore della fornitura di attrezzature professionali principalmente per l'officina
meccanica, I'officina auto, la falegnameria, il cantiere e dei prodotti inclusi nel

mercato MRO (Maintenance, Repair and Operations), ossia fornitura di attrezzature al servizio dei
professionisti della manutenzione e riparazione. L'operativita del Gruppo copre poi anche il
segmento di mercato DIY in ambito casalingo e di bricolage.
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Con Bricoday e SicilFerr, un Autunno
all’insegna del business per FERVI

Ermanno Lucci, Direttore Marketing FERVI Group.

Bricolage e ferramenta sono due mercati fondamentali per FERVI che quest’anno
conferma la sua partecipazione a Bricoday, fiera per gli operatori della distribuzione
specializzata per il mercato B2B del bricolage che si svolge il 28-29 settembre a Milano
, € a SicilFerr, fiera per il mercato della ferramenta che si svolge a Catania il 21-22
ottobre.

I due eventi sono un’occasione preziosa per valorizzare la relazione con i rivenditori e
per consolidare la presenza strategica di FERVI Group su tutto il territorio nazionale, da
nord a sud, isole comprese. Il Gruppo, infatti, sara presente ai due appuntamenti con
tutti i suoi marchi, consolidando il posizionamento come partner di riferimento nel mondo
dell’'utensileria meccanica e della manutenzione.

“La nostra partecipazione come Gruppo a questi due appuntamenti importanti per il
nostro settore e per la forza vendita - in particolare con i nostri marchi FERVI, Rivit e
Vogel Germany - ci consente di portare avanti una preziosa attivita di networking e
business meeting per consolidare la presenza sul mercato di tutti i nostri brand,
rafforzando cosi il nostro ruolo di primo Gruppo italiano del settore MRQO”, dichiara
Ermanno Lucci, Direttore Marketing FERVI Group.

“Inoltre, i due appuntamenti sono particolarmente favorevoli a livello di calendario per la
presentazione di alcune nostre importanti novita a livello di prodotto, di cui perd non
posso ancora anticipare nulla per non rovinare I'effetto sorpresa”, conclude Lucci.
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Fervi, i conti del 1° semestre 2023

di Redazione Lapenna del Web28 set 2023 ore 15:34Le news sul tuo Smartphone

Fervi - societa quotata all’Euronext Growth Milan e attiva nel settore della fornitura di
attrezzature professionali al servizio dei professionisti della manutenzione e riparazione -
ha comunicato i risultati economici e finanziari del 1° semestre del 2023. L'azienda ha
terminato il periodo in esame con ricavi netti per 29,51 milioni di euro, in aumento dello
0,6% rispetto ai 29,32 milioni ottenuti nei primi sei mesi dell'anno precedente.
L'incremento & da attribuire principalmente al primo consolidamento della Rivit India che
ha apportato ricavi per circa 0,5 milioni di euro. L'utile netto & diminuito da 2,35 milioni a
2,28 milioni di euro.

A fine giugno 2023 l'indebitamento finanziario netto era pari a 9,4 milioni di euro, in
miglioramento rispetto agli 11,19 milioni di euro di inizio anno.

Questo scritto & redatto a solo scopo informativo, pud essere modificato in qualsiasi
momento e NON puo essere considerato sollecitazione al pubblico risparmio. Il sito web
non garantisce la correttezza e non si assume la responsabilita in merito all'uso delle
informazioni ivi riportate.
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Fervi: ricavi e utili stabili nel primo
semestre.

finanza-24h

Fervi Spa, a commercial and industrial equipment supplier, has reported consolidated
sales revenues of EUR29.5 million for the first half of the year, up from EUR29.3 million
in the same period of 2022. The consolidated adjusted EBITDA, excluding non-recurring
costs, was EUR4.8 million, compared to EUR4.7 million in 2022. The adjusted
consolidated net income, which excludes non-recurring costs and the amortization of
know-how from the acquisition of Rivit Srl in 2021, was EUR2.9 million, up from EUR2.8
million in the first half of 2022. The consolidated net income remained stable at EUR2.3
million. The consolidated net financial position was negative at EUR9.4 million as of
June 30, compared to a net debt of EUR11.2 million at the end of December 2022.
Fervi's stock price remained unchanged at EUR15.70 per share.

Fervi, ricavi e utili restano quasi invariati nel primo semestre
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Fervi, utile semestrale adjusted sale a 2,9
milioni di euro

Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il

primo semestre del 2023

con
ricavi netti

pari a 29,5 milioni di euro, in aumento per lo 0,6% rispetto a quelli del primo semestre
2022; l'incremento & da attribuire principalmente al primo consolidamento della Rivit
India PVT controllata al 99,96% da Rivit, che ha apportato ricavi per circa 0,5 milioni di
euro.

L'EBITDA Adjusted é pari a 4,8 milioni di euro (+0,9%); l'incidenza sul fatturato & pari al
16,2% (+0,1% rispetto al 30 giugno 2022), rimanendo sostanzialmente in linea con il
primo semestre dello scorso anno (pari al 16,1% al 30 giugno 2022)
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Il risultato netto consolidato Adjusted & pari a 2,9 milioni di euro (+4,8%), mentre
il risultato netto consolidato € pari a 2,3 milioni di euro (-2,9%).

"Nonostante il rallentamento fisiologico seguito ai due anni di euforia post Covid che ha
portato in molti settori risultati e tassi di crescita in termini di vendite e marginalita poco
sostenibili almeno nel breve periodo, il nostro gruppo ha consolidato i risultati dell'anno
precedente nel primo semestre - ha commentato I'AD Guido Greco - Questo ci
permette di guardare positivamente alla chiusura dell'anno anche in virtu dei progetti gia
avviati di lancio di nuove importanti linee di prodotto di Fervi e Rivit e di significative
azioni a supporto di sviluppo delle vendite".

"Ci aspettiamo anche di concretizzare le opportunita di crescita della controllata
indiana di Rivit - consolidata a partire da questo semestre - in un mercato in costante
sviluppo anche grazie ad importanti iniziative del governo locale", ha aggiunto.
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Fervi, utile semestrale adjusted sale a 2,9
milioni di euro

Ferviprimo semestre del 2023ricavi netti
EBITDA Adjusted

risultato netto consolidato Adjusted
AD Guido Greco
concretizzare le opportunita di crescita della controllata indiana

(Teleborsa) -
Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il
primo semestre del 2023
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con
ricavi netti

pari a 29,5 milioni di euro, in aumento per lo 0,6% rispetto a quelli del primo semestre
2022; lincremento € da attribuire principalmente al primo consolidamento della Rivit
India PVT controllata al 99,96% da Rivit, che ha apportato ricavi per circa 0,5 milioni di
euro.

L'EBITDA Adjusted é pari a 4,8 milioni di euro (+0,9%); I'incidenza sul fatturato é pari al
16,2% (+0,1% rispetto al 30 giugno 2022), rimanendo sostanzialmente in linea con il
primo semestre dello scorso anno (pari al 16,1% al 30 giugno 2022)

Il risultato netto consolidato Adjusted & pari a 2,9 milioni di euro (+4,8%), mentre il
risultato netto consolidato & pari a 2,3 milioni di euro (-2,9%).

"Nonostante il rallentamento fisiologico seguito ai due anni di euforia post Covid che ha
portato in molti settori risultati e tassi di crescita in termini di vendite e marginalita poco
sostenibili almeno nel breve periodo, il nostro gruppo ha consolidato i risultati dell'anno
precedente nel primo semestre - ha commentato I'AD Guido Greco - Questo ci
permette di guardare positivamente alla chiusura dell'anno anche in virtu dei progetti gia
avviati di lancio di nuove importanti linee di prodotto di Fervi e Rivit e di significative
azioni a supporto di sviluppo delle vendite".

"Ci aspettiamo anche di concretizzare le opportunita di crescita della controllata
indiana di Rivit - consolidata a partire da questo semestre - in un mercato in costante
sviluppo anche grazie ad importanti iniziative del governo locale", ha aggiunto.
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Fervi, utile semestrale adjusted sale a 2,9
milioni di euro

Fervi

, gruppo quotato su Euronext Growth Milan e attivo nella fornitura di attrezzature
professionali, ha chiuso il

primo semestre del 2023

con
ricavi netti

pari a 29,5 milioni di euro, in aumento per lo 0,6% rispetto a quelli del primo semestre
2022; l'incremento & da attribuire principalmente al primo consolidamento della Rivit
India PVT controllata al 99,96% da Rivit, che ha apportato ricavi per circa 0,5 milioni di
euro.

L'EBITDA Adjusted é pari a 4,8 milioni di euro (+0,9%); l'incidenza sul fatturato & pari al
16,2% (+0,1% rispetto al 30 giugno 2022), rimanendo sostanzialmente in linea con il
primo semestre dello scorso anno (pari al 16,1% al 30 giugno 2022)
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Il risultato netto consolidato Adjusted & pari a 2,9 milioni di euro (+4,8%), mentre il
risultato netto consolidato € pari a 2,3 milioni di euro (-2,9%).

"Nonostante il rallentamento fisiologico seguito ai due anni di euforia post Covid che ha
portato in molti settori risultati e tassi di crescita in termini di vendite e marginalita poco
sostenibili almeno nel breve periodo, il nostro gruppo ha consolidato i risultati dell'anno
precedente nel primo semestre - ha commentato I'AD Guido Greco - Questo ci
permette di guardare positivamente alla chiusura dell'anno anche in virtu dei progetti gia
avviati di lancio di nuove importanti linee di prodotto di Fervi e Rivit e di significative
azioni a supporto di sviluppo delle vendite".

"Ci aspettiamo anche di concretizzare le opportunita di crescita della controllata
indiana di Rivit - consolidata a partire da questo semestre - in un mercato in costante
sviluppo anche grazie ad importanti iniziative del governo locale", ha aggiunto.
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Fervi, nel primo semestre 23' aumentano
| ricavi a 29,5 mln (+0,6%) e I'Ebitda a 4,8
min (+0,9%)

L'azienda di Vignola (MO), attiva nel settore della fornitura di attrezzature professionali in
ambito di manutenzione e riparazione, vede crescere il fatturato grazie al "primo
consolidamento della Rivit India PVT che ha apportato ricavi per circa 0,5 min”.
Crescono anche I'Ebitda adjusted e il risultato netto consolidato adjusted (+4.8%). Debiti
in calo a 9,4 min | contenuti di VeneziePost sono a pagamento.

"Nonostante il rallentamento fisiologico seguito ai due anni di euforia post Covid che ha
portato in molti settori risultati e tassi di crescita in termini di vendite @ marginalita poco
sostenibili almeno nel breve periodo, il nostro gruppo ha consoclidato i risultati dell'anno
precedente nel primo semestre - ha commentato I'AD Guido Greco - Questo ci
permette di guardare positivamente alla chiusura dell'anno anche in virtt dei progetti gia
avviati di lancio di nuove importanti linee di prodotto di Fervi e Rivit e di significative
azioni a supporto di sviluppo delle vendite”.

"Ci aspettiamo anche di concretizzare le opportunita di crescita della controllata
indiana di Rivit - consolidata a partire da questo semestre - in un mercato in costante
sviluppo anche grazie ad importanti iniziative del governo locale", ha aggiunto.
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